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Handelsmanagement

»Bereits während meines dualen Stu-diums wurde ich auf meine zukünftige Tätigkeit als Führungskraft vorbereitet. Mittlerweile leite ich den größten OBI Markt in Nordrhein-Westfalen. Hier ana-lysiere und kontrolliere ich die Umsatz-, Kosten- und Ertragsentwicklung, führe und entwickle Mitarbeiter*innen und sorge für einen reibungslosen Ablauf im operativen Tagesgeschäft.«Das Studium.
Worum geht es? 

Der Handel unterliegt weltweit einer 
großen Dynamik in seinen Ange-
boten, in der Struktur seiner Ge-
schäftstypen und der Gestaltung der 
Vertriebskonzepte. Veränderungen 
des Handels sind durch einen schnel-
len Sortimentswandel, die starke 
Entwicklung der Möglichkeiten des 
Online-Handels, den Einzug moder-
ner Informations- und Kommunikati-
onstechnologien und neue Logistik-, 
Planungs- und Steuerungskonzepte 
geprägt. Hierfür werden qualifizier-
te Betriebswirte benötigt, die sich 
durch fundiertes ökonomisches und 
juristisches Fachwissen auszeichnen 
sowie die theoretischen Grundlagen 
der Handelspraxis beherrschen. 

Die Studienrichtung Handelsmanage-
ment des dualen Bachelorstudien-
ganges Betriebswirtschaft vermittelt 
umfassende handelsbetriebliche 
Kenntnisse, insbesondere für die 
Bereiche Marketing und Vertrieb, 
Einkauf und Logistik, Merchandising 
und Personalführung.

Die Studierenden entwickeln wäh-
rend des Studiums fachliche, soziale 
und dispositive Kompetenzen und 
sind in der Lage, konsequent und 
in Zusammenhängen betriebswirt-
schaftlich zu denken und zu handeln 
sowie komplexe Problemstellungen 
der Handelspraxis zu lösen. Hin-
zu kommen weitere Kernkompe-

Die Berufsaussichten.
Was kommt nach dem Abschluss?

Einsatzschwerpunkte: 
· Sortimentspolitik
· Absatz/Vertrieb/Marketing
· Beschaffung, Lagerhaltung  

und Logistik
· Warenwirtschaftssysteme
· Rechnungswesen und  

Controlling
· E-Commerce
· Personalwesen
· Unternehmensorganisation 

Einführung BWL

Handelsbetriebslehre

Finanzbuchhaltung

Grundlagen VWL 

Wirtschaftsmathematik

Betriebliche 
Informationsverarbeitung

Kennenlernen des Unternehmens

Mitarbeit im Tagesgeschäft

Marketing

Beschaffungsmanagement

Warenkunde

Lagerwirtschaft

Kommunikation

Mikroökonomik

Kosten- und Leistungsrechnung

Wirtschaftsstatistik

Wirtschaftsenglisch

Mitarbeit in den Bereichen 
· Marketing 
· Verkauf 

· Warenwirtschaft

Organisation

Personalmanagement

Handelsmarketing 

Marktforschung

Rechtsgrundlagen/BGB

Makroökonomik

Wirtschaftsenglisch

Mitarbeit in den Bereichen 
· Organisation 

· Personalwesen 
· Arbeitsschutz

Investition und Finanzierung

Merchandising

Servicemanagement

Handelsrecht/ 
Arbeitsrecht

Wirtschaftsinformatik

Vertiefung Makroökonomik

Wirtschaftsenglisch

Mitarbeit in den Bereichen 
· Finanz- und Rechnungswesen 
· Investition und Finanzierung 

· IT

Bilanzen und Steuern

Logistikmanagement

Projektmanagement

Qualitätsmanagement

Führungstraining

Wirtschaftspolitik

Wirtschaftsenglisch

Eigenständige Tätigkeit 
in ausgewählten 

Funktionsbereichen

Unternehmensführung

Controlling

Außenhandel

Finanzpolitik

Spezielles Recht

Eigenständige Tätigkeit 
in ausgewählten 

Funktionsbereichen

Bachelorarbeit

1 2 3 4 5 6

THEORIE

PRAXIS

tenzen in Wirt-
schaftsenglisch, 
Wirtschaftsinfor-
matik, Arbeitstech-
niken, Rhetorik,
Verkauf und Verhand-
lungsführung. In den 
Praxisphasen wenden 
die Studierenden ihr 
theoretisches Wissen 
an, machen sich mit 
dem Leistungsspek- 
trum und den betrieb-
lichen Prozessen ihres 
Praxispartners vertraut 
und arbeiten an konkre-
ten Projekten mit.
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Auf einen Blick

Branchen: 
Großhandel, Einzelhandel und 
Handelsvertretungen, z. B. in den 
Bereichen
· Lebensmittelhandel
· Bau- und Gartenmärkte
· Modeanbieter
· Einrichtungshäuser
· Elektronikmärkte
· Maschinenanbieter
· Autohäuser 
· Online-Handel

Studienrichtung

HANDELSMANAGEMENT

BETRIEBSWIRTSCHAFT
BACHELOR OF ARTS
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